Revisto e Atualizado

ANALISE
PREDI

*Facinants & apalxonants. .~
- The Esatio Poot- [nialllpenoer

0 PODER DE PREDIZER QUEM VAI
CLICAR, COMPRAR, MENTIR OU MORRER

ERIC SIEGEL I

ALTA BECsDKS



-

L |INDIGALIVROS!

Resumo de Analise Preditiva. O Poder
de Predizer Quem Vai Clicar, Comprarr,
Mentir ou Morrer

"Nesta rica, fascinante —e incrivelmente acessivel —introducdo, o
especialista Eric Siegel revela como a analise preditiva funciona e como
ela afeta o0 nosso dia a dia. Formadores de opiniao como Chase,
Facebook, Google, Hillary for America, HP, IBM, Match.com, Netflix, a
NSA, Pfizer, Target e Uber utilizam o poder do big data para prever o
comportamento humano—incluindo o seu.

Por qué? A andlise preditiva reinventa a industria e corre 0 mundo. Leia
mais para descobrir como combater os riscos, incrementar as vendas,
fortalecer a assisténcia médica, otimizar as midias sociais, reforcar o
combate ao crime e vencer eleigdes.

“Empolgante e envolvente — como a leitura de um suspense! A analise
preditiva se origina nas atividades cotidianas das pessoas e, se tiver éxito,
afeta as acOes das pessoas. Por meio de exemplos, Siegel descreve tanto
as oportunidades quanto as ameacas que a analise preditiva traz para o
mundo real.” — Marianna Dizik, Estatistica, Google “Um livro fascinante
gue vocé nao consegue parar de ler sobre a mais nova e importante forma
de tecnologia de informacdo.” — Emiliano Pasqualetti, CEO, DomainsBot
Inc.

“Teve sucesso onde outros falharam — desmistificando o big data e
trazendo exemplos reais de como as organizacdes estdo alavancando o
poder da andlise preditiva para conduzir mudancas significativas.” — Jon
Francis, Cientista de Dados Sénior, Nike"

Acesse aqui a versao completa deste livro
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