


Resumo de Coaching de Vendas

As 100 perguntas deste livro em forma de caixinha são direcionadas a
todo profissional da área comercial que se preocupa com clientes, com
sua equipe, com sua performance, com seus resultados e com sua
evolução pessoal permanente.

Para fazer um negócio crescer é preciso aumentar as vendas. E isso só
se consegue com os questionamentos corretos, que irão deixar você e
seu time mais seguros e eficientes no processo de vender, para ganhar
diferenciais competitivos, desenvolver habilidades e atingir seu potencial
máximo.

Acesse aqui a versão completa deste livro

https://www.indicalivros.com/livros/coaching-de-vendas-araken-perez/acessar

