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OS 30 MAIORES
DESAFIOS DE VENDAS E
89 FERRAMENTAS
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Resumo de Desafio de Vendas. Os 30
Maiores Desafios de Vendas e 89
Ferramentas Para Vocé Supera-Los

Desafios de Vendas € mais que um livro, ele € uma provocacdo a todos
os vendedores. Um guia que orienta e desafia os profissionais de vendas
de todos os segmentos a encararem os 30 principais desafios da area
comercial.

Como diz o ditado: “é preciso ter a faca e 0 queijo na mao”, por isso,
Desafios de Vendas também entrega a vocé, leitor, as dicas, as técnicas e
0 conhecimento necessario para que compreenda cada desafio e tenha
sucesso ao realiza-los.

Durante a leitura deste livro, vocé conseguira aumentar a rentabilidade
das suas vendas, melhorara a qualidade do seu atendimento, tornara
mais eficaz a gestdo de sua carteira de clientes e entendera qual é o valor
de uma boa provocacao.

Desafie-se! Boa leitura e, especialmente, boas vendas!

Acesse aqui a versao completa deste livro
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