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Resumo de E Se Dinheiro Caisse Do
Ceu? Como Fazer Chover Vendas Em
Seus Negocios

Best-seller do The Wall Street Journal E Se Dinheiro Caisse do Céu?
Como Fazer Chover Vendas em Seus Negocios destina-se a vendedores,
lideres empresariais, profissionais e qualquer um que deseje criar e
conduzir didlogos magistrais — dialogos que ajudardo a superar metas,
assegurar novos negocios e criar as melhores oportunidades para contas
maiores, mais seguras e mais rentaveis.

Se isso € 0 que vocé deseja, entdo E Se Dinheiro Caisse do Céu? é para
vocé. Relacado, Aspiracdes e Angustias, Impacto e Nova Realidade (RAIN,
Rapport, Aspirations e Afflictions, Impact e New Reality) — sdo os
conceitos essenciais dos quais vocé precisa se lembrar para conduzir um
didlogo de vendas e que encontrara neste livro.

A capacidade de estabelecer relacbes em didlogos de vendas é um
conceito antigo, porém, atualmente € mais importante do que nunca. Ao
mesmo tempo, o0 conceito de relagcdo € cada vez menos discutido na
comunidade de treinamento de vendas.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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