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Resumo de Manual de Negociacoes
Complexas

Este livro pretende desenvolver uma geracao de administradores globais,
preparados para negociar com clientes, fornecedores, acionistas,
concorrentes, parceiros, sindicatos e toda a sociedade civi. E um
intrumento de gestdo que facilitard a tomada de decisdo em grupo e a
criacdo de consenso a partir da diversidade.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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