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Resumo de Marketing de Guerrilha

As estratégias de marketing estdo em constante renovacdo. e qualquer
mudanca em sua area de negocios pode ser positiva para sua empresa.
Mas. para aumentar os lucros. € necessario entender as transformagoes e
poder agir de modo a torna-las benéficas.

Os conceitos tradicionais e ja testados do marketing ndo devem ser
esquecidos. mas novas formas de atuacdo serdao determinantes para
superar seus concorrentes. Esta edicao revista do classico Marketing de
guerrilha apresenta a vanguarda das acfes de marketing para o século
XXI.

As idéias realmente revolucionarias sédo fruto de arte da observacéo: os
marqueteiros inovadores precisam ser capazes de assimilar informacoes
da midia. da concorréncia. dos clientes e dos acontecimentos do mundo
para utiliza-las como matéria-prima para campanhas persuasivas.

Torne-se um deles com os ensinamentos de Jay Conrad Levinson. Em
Marketing de guerrilha. ele oferece um atualizado conjunto de taticas para
peguenas e médias empresas. que incluiu estratégias de baixo custo para
vendas pela internet.

dicas para o uso de novas tecnologias. como o podcasting. técnicas para
melhorar o relacionamento com clientes. licbes de administracao e
comunicacao e o que esperar do empreendedor.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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