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Num contexto global, reconhecidamente como o mais desafiador de
sempre, onde se perspectiva um aumento exponencial de
competitividade, este livro oferece reflexfes, estratégias e tacticas téo
simples como eficazes, destinadas a potenciar o éxito num amplo
contexto negocial.

Numa abordagem amena e clara de atitudes e comportamentos negociais,
o profissional mais exigente encontrara nele um estilo pragmatico e
inspirador, validado por um alargado painel de reconhecidas
personalidades. Negociar & Vender € uma obra Unica, oferecendo ao
leitor ferramentas operacionais de reflexdo e accdo, destinadas a
potenciar desempenhos "atrevidos", geradores de diferenciacdo pessoal e
profissional.

Num mundo cada vez mais competitivo em que abundam conteudos
dirigidos a gestdo dos negocios, maioritariamente suportados por
aspectos racionais, Joao Alberto Cataldao e Ana Teresa Penim, oferecem
ao mercado uma abordagem global, inovadora e informal, sustentada
cientificamente.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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