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Resumo de Negociar com Competéncia

Nas reunides importantes, na hora de pleitear um bom salario, ou em
muitas outras situacoes do dia-a-dia em que precisamos chegar a um
acordo, é preciso saber negociar com competéncia.

Este livro apresenta estratégias muito simples, segundo o0s principios da
Progra-macéo Neurolinguistica (PNL), aplicadas a area de gerenciamento.
Com elas vocé apren-dera a demonstrar autoconfianca no momento de
defender seus pontos de vista, sabera como conduzir uma negociacao
com desenvoltura e seguranga, e como encontrar solugbes que se-jam
proveitosas para todos os envolvidos.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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