


Resumo de Os Segredos do Lobo. O 
Método Infalível de Venda do Lobo de 
Wall Street

Como ser um bom vendedor. Imortalizado por Leonardo DiCaprio no filme
O lobo de Wall Street, Jordan Belfort revela, pela primeira vez, o seu
método de venda e persuasão. Reconhecido por sua capacidade de
vender qualquer coisa para qualquer pessoa em enormes quantidades, o
autor é também celebrado por saber formar vendedores.

Em Os segredos do lobo, Belfort explica o passo a passo de seu método
chamado de Sistema em Linha Reta. A tônica é como influenciar pessoas
a superar barreiras e obstáculos que as impedem de tomar a decisão de
compra que já estão interessadas em tomar.

Ensina como aumentar o índice de fechamentos, decifrar o código de
vendas e criar clientes para toda a vida. Desenvolve fórmulas de
negociação e também mostra que medidas simples como acertar o tom de
voz e a linguagem corporal podem fazer toda a diferença.

Belfort faz um mea-culpa pelas falcatruas que cometeu e o levaram à
prisão e usa exemplos que deram certo e também os que não
funcionaram para mostrar qual é a melhor trilha para um negócio bem-
sucedido.

Um manual tanto para quem tem sua própria empresa como para todos
que trabalham com vendas.

Acesse aqui a versão completa deste livro
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