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Resumo de Persuasao e Influéncia

Pesquisas recentes em psicologia, economia comportamental e
neurociéncia ajudam a compreender melhor a mudanca gerada pela
persuasdo. Cada vez mais, a forca dos argumentos e a quantidade de
informacéo tém menos peso nas negociacoes.

Em vez disso, o contexto psicoldgico em que a informacéo € apresentada
ganha destaque. Bastam simples mudancas na abordagem de persuaséo,
para se conectar com as motivacdes humanas mais profundas.

No livro "Persuasdo & Influéncia", trés grandes nomes da persuasao
apresentam o conceito de SMALL BIG: pequenas mudancas que podem
alavancar a capacidade de influenciar pessoas e gerar grandes resultados.

Organizado em mais de 50 insights inspiradores, este é um guia
indispensavel para aqueles que querem mudar o comportamento em
relacdo aos outros de maneira eficiente e ética.

Acesse aqui a versao completa deste livro



https://www.indicalivros.com/livros/persuasao-e-influencia-robert-b-cialdini/acessar

