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Resumo de Vendedor Fora de Série.
Como Usar Seus Pontos Fortes e Se
Destacar nas Vendas

Muitos vendedores imaginam que o segredo para ser bem-sucedido €
seguir etapas e técnicas especificas ditadas por algum guru de vendas ou
palestrante renomado. Mas o que funciona para um profissional pode néo
ser eficaz para outro.

Com base em décadas de pesquisas com vendedores, a Gallup chegou a
concluséo de que os melhores do ramo nao sao agqueles com um conjunto
especifico de atributos, mas os que tém consciéncia das qualidades que
os diferenciam dos demais e sabem tirar proveito disso.

Isso acontece porque ndo ha dois vendedores iguais. Talvez vocé
prospere num ambiente competitivo, enquanto um colega se da bem por
ser um solucionador de problemas extremamente racional. Ou talvez vocé
tenha um dom incrivel para estabelecer relagcdes, ao passo que seu
colega € um estrategista brilhante.

O mais importante é conhecer bem a si mesmo e fazer negdcios a seu
modo.

Acesse aqui a versao completa deste livro
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