


Resumo de Você não precisa ser um 
tubarão: Crie o seu próprio sucesso

Muitas pessoas assumem que a capacidade de vendas eficazes exige
uma personalidade única e uma atitude agressiva. Isso nem sempre é
verdade, e Robert Herjavec é a prova viva. Conhecido como o "Bom
Tubarão" no seriado Shark Tank – Negociando com Tubarões, da ABC,
Robert Herjavec é amado pelos telespectadores, conquistando diversos
fãs por meio de sua personalidade.

Robert desenvolveu uma abordagem honesta e legítima para a vida e
também para as vendas, isso é o que o diferencia de seus colegas de
profissão e recompensou-o com um grau de riqueza medido em centenas
de milhões de dólares.

Em Você não precisa ser um tubarão, Robert transcende técnicas de
vendas puras e ensina "pessoas não comerciais" o que elas precisam
saber para vender não apenas objetos, mas a si próprio com sucesso.

O sucesso está armazenado dentro de cada um e, para atingir os nossos
objetivos, temos de ser capazes de nos comunicar com os outros, nos
posicionar e até mesmo olhar para o lado.

A filosofia de Robert é simples: os grandes vendedores são feitos, não
nascem, e ninguém consegue sucesso na vida sem saber como vender.
Divertido, esclarecedor e eficaz, Você não precisa ser um tubarão revelará
os segredos de um dos empresários mais bem-sucedidos da América do
Norte.Robert Herjavec é uma das estrelas do programa Shark Tank –
Negociando com Tubarões.
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